SpotPlan

|deale Inszenierung & Bewirtschaftung von
Zweitplatzierungsflachen
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Effiziente Planung & Steuerungvon
2. Platzierungsflachen

Entlastungder Markte

—> Durch gezielte Kommunikation

Aktive VermarkungvonFlachen

—> Dadurch Ertrage verbessern

Lagerkosten & Abschriftenrisiko
reduzieren

—> Durch dosierte Mengensteuerung
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Kommunikation: Zentrale «<Markt

Aktionenvon der Zentrale

Web-Anwendung aus planen & kommunizieren

o

« Effiziente Planung

» Standardisierte Kommunikation

« Effektive Ruckmeldung von der Flache

App-Anwendung

Informationenim Markt
verarbeiten &umsetzen

* Infos Uber Zeitpunkt, Menge & Aufbau
* Direktes Feedback an die Zentrale
 Aktionsrevitalisierung
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SpotPlan -

Mit der Flache Geld verdienen

Inszenierufg

Irtschaftung




Inszenierung

Problem Ziel
Fehlende Kommunikation Warenbestandsmanagement
® Fehlende Verbindung zwischen (zentr.) ®  Durchklare Absprachen &
Einkauf & Markt bzgl. Aktionen Echtzeit- Uberblick
¢ Kein Abverkauf der Ware ¢ Durcheffiziente Planung
—> Abschreibung ¢ Dadurch Reduzierung Lagerkosten&
Abschriftenrisiko

O

< Vision

‘ FiirdenKunden

* Einkaufsatmosphare starken
* Relevantere Produkte

gq Fiir denLEH

» Einkaufserlebnis schaffen
o Strukturierte Flache
* Entlastung M|

I'?
Spot



Inszenierung

Problem

Nicht gut umgesetzte Aktionen Schicke Zweitplatzierungsflachen

Langweiliger Aufbau & doppelte Ware
Falsche Ware in der falschen Abteilung

Imageverlust durch neg. Einkaufserlebnis

Ziel

Durch frihzeitige Auseinandersetzung
mit Aktionen = mehr Inspiration
AbwechslungsreichesErscheinungsbild
des Marktes

Cen

& FiirdenKunden

Vision

* Einkaufsatmosphare starken

* Relevantere Produkte

gq FirdenLEH

» Einkaufserlebnis schaffen

e Strukturierte Flache
* Entlastung M|
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Bewirtschaftung

Vorab
Jahresplanung N
von Aktionen Losung

Flachen gezielt

WKZs & NR Bewirtschaftung e

gehenverloren

Problem
Fehlende Verbindlichkeit

Verhandlungsmacht schaffen
(Einzelgesprache)

QO

<Vision
Mit der Flache Geld

verdienendurcheine
gezielte Warenprasentation!
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SpotPlan: Das Tool zur Aktionsplanung, -steuerung & -kommunikation

Amortisationsbeispiel xonservai

* Durchschnittlich erzielbarer Naturalrabatt pro Zweitplatzierung/pro Monat: 75€ (EK Wert)

900¢

Potential/Jahr
bei 1 Zweitplatzierung™ &
75€ NR pro Markt/Monat

*((75€x1 Rache)x12Monate)

*ILaufzeit proAktion 2Wochen

2.700¢

Potential/Jahr
bei 3 Zweitplatzierungen* &
75€ NR pro Markt/Monat

*((75€x3Hachen)x12Monate)

4.500¢

Potential/Jahr

bei 5 Zweitplatzierungen*' &
75€ NR pro Markt/Monat

*((75€x5 Rachen)x12Monate)
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Jetzt einfach starten...

SpetPlanner

[Feiern wir gemeinsam|  Store Event mit Sicher mit Maske
Produkt

Nicht zugewiesene Erelgnisse: 5

Aprikosen halbe | Fruchtcocktail, 425ml | Bohnen, Dose, 2508
Frucht, 825ml (KW: 7) (Kw: 7) (Kw: 7)

2Zwei tolle Wochen
(KwW: 8 - 9)

SpotPlanApp kostenlos
herunterladen. Kein
Eingriff in bestehende
[T-Systeme notwendig.

Kostenlose 3-monatige
Testphase.

9,90€ proFiliale/Monat
fur MCL App Kunden

39,90€ proFiliale/Monat
fur Neukunden

89,90€ pro 3Filialen/Monat
fur Neukunden
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Unser Team

Frank Schmidt - Business Development

] fschmidt@x2-solutions.de

0157-33206147

-
-l

Julia Marquart - Customer Support

]  jmarquart@x2-solutions.de

0176-14484301

X2

SOLUTIONS
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